
                                                                                                
 

 
 

ANEXO 1: FORMULARIO DE POSTULACIÓN 
FONDO SOLIDARIO COMUNAL "TU HUERTO CRECE" 2025 

 
 
Categoría a la que postula: 
 

Mi Huerto a otro nivel $2.000.000.-  
Mi Huerto Avanza $1.000.000.-  

 
 
 
 
1. DATOS DEL EMPRENDEDOR 

Nombre Completo  
RUT  
Fecha de Nacimiento  
Estado Civil  
Dirección  
Teléfono  
Correo Electrónico  

 
¿Cuenta con actualización de datos en el Área de Fomento Productivo? (Marque 
con una X) 
 

☐ Sí      ☐ No 
 
 
 

 
 
2. DATOS DEL EMPRENDIMIENTO O MICROEMPRESA 
 
• En caso de contar con iniciación de actividades, indique su categoría: 
☐ Primera Categoría     ☐ Segunda Categoría 

 
 

• Identificación de la empresa (responder en caso que corresponda) 
Razón Social  
RUT  
Dirección  
Giro  
Patente Comercial (si/no)  
Promedio de ventas últimos 3 meses  

 
 
 
 

 
 



                                                                                                
 

3. DESCRIPCIÓN DEL EMPRENDIMIENTO O MICROEMPRESA 
 
1. Indique a qué se dedica su emprendimiento o microempresa, brevemente que lo 
motivó a emprender y cuánto tiempo lleva en el rubro. 

Proporcione una breve descripción de las actividades principales de su negocio, incluyendo los productos o 
servicios que ofrece. Explique qué lo impulsó a iniciar su emprendimiento, como una pasión personal, una 
oportunidad de mercado identificada o una necesidad insatisfecha en la comunidad. Indique cuánto tiempo 
ha estado operando en el sector, mencionando cualquier hito significativo alcanzado durante ese tiempo. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

2. Describa brevemente su empresa, qué producto(s) y/o servicio(s) ofrece y el objetivo 
general de su Propuesta de Valor.  

Descripción: Ofrezca una visión general de su empresa, incluyendo su misión y visión. Mencione los productos 
y/o servicios que proporciona, destacando aquellos que son únicos o diferenciadores. Explique cuál es el objetivo 
principal de su proyecto de negocios, ya sea expandir su mercado, introducir un nuevo producto, mejorar la 
eficiencia operativa, o cualquier otro objetivo estratégico, Explique brevemente que hará si es beneficiado del 
proyecto. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
4. MODELO DE NEGOCIOS 
 

1. ¿Quiénes son tus clientes? Descríbelos.  
Descripción: Identifique y describa los segmentos de clientes a los que se dirige su negocio. Incluya detalles 
demográficos (edad, género, ubicación), psicográficos (intereses, valores, estilo de vida), y comportamentales 
(hábitos de compra, fidelidad a la marca). Esto ayudará a comprender mejor a su audiencia y a adaptar sus 
estrategias de marketing y ventas. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



                                                                                                
 
2. ¿Por qué crees que tus clientes preferirán tu(s) producto(s) o servicio(s) por sobre la 
competencia? Describe detalladamente según los segmentos de clientes identificados 
en la pregunta anterior.  
Descripción: Analice las razones por las cuales sus clientes elegirían sus productos o servicios en lugar de los de 
sus competidores. Describa detalladamente los beneficios y ventajas que ofrece, tales como calidad superior, 
precio competitivo, características únicas, excelente servicio al cliente, o una marca fuerte y confiable. Explique 
cómo estas ventajas se alinean con las necesidades y deseos de los segmentos de clientes identificados 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

3. ¿A través de qué medios promocionarás y/o venderás tu(s) producto(s) y/o servicio(s)? 
Describe detalladamente. 
Descripción: Indique los canales de promoción y venta que utilizará para alcanzar a sus clientes. Esto puede 
incluir tiendas físicas, comercio electrónico, redes sociales, publicidad en medios tradicionales (radio, televisión, 
prensa), marketing digital  y eventos o ferias. Describa cómo cada canal contribuirá a la promoción y venta de 
sus productos o servicios, y cómo planea integrarlos en una estrategia de marketing coherente. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

4. ¿Cómo es el proceso productivo de de los productos o servicios que tienes, ¿Cuál es 
el proceso que debes hacer para llegar a tu cliente final? 
Descripción: Detalle el proceso productivo de sus productos o servicios, desde la obtención de materias primas 
hasta la entrega al cliente final. Describa cada etapa del proceso, incluyendo la producción, el control de 
calidad, el embalaje, la logística y la distribución. Explique cómo asegura la calidad y eficiencia en cada paso, y 
cómo maneja cualquier desafío operativo. 
 

 

 

 

 

 

 

 
 



                                                                                                
 
5. Menciona y describe cada función del equipo de trabajo con el que cuentas y describe 
cual es el rol fundamental de cada una. 
Descripción: Proporcione una lista de los miembros de su equipo de trabajo y sus respectivas 
funciones. Describa el rol fundamental de cada miembro, explicando cómo contribuye al éxito del 
negocio. Incluya detalles sobre sus responsabilidades, habilidades y experiencia, y cómo trabajan 
juntos para alcanzar los objetivos empresariales. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

6. Costos: Nombra y describe el uso de los costos fijos y variables, en que deberás incurrir 
para hacer llegar tu(s) producto(s) o servicio(s) al cliente final.  
Descripción: Identifique y describa los costos fijos (gastos que no cambian con el nivel de producción, como 
arriendo, sueldos) y variables (gastos que varían con el nivel de producción, como materias primas, comisiones 
de ventas, costos de envío, etiquetas envases) asociados con su negocio. Explique cómo estos costos afectan la 
operación y entrega de sus productos o servicios, y cómo planea gestionarlos para mantener la rentabilidad. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

7.  ¿A qué precio venderás tu(s) producto(s) y/o servicio(s)? b) ¿Cómo calculaste ese 
precio? 
Descripción: Indique el precio de venta de sus productos o servicios. Explique el proceso de cálculo de este 
precio, considerando factores como el costo de producción, el margen de beneficio deseado, el precio de los 
competidores, y la percepción de valor por parte del cliente. Describa cualquier estrategia de precios utilizada, 
como precios de penetración, precios premium, descuentos por volumen, o precios basados en valor.  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



                                                                                                
 

 
 

8. Realiza un análisis FODA de tu emprendimiento, Indica cuales son tus Fortalezas, 
Debilidades, Amenazas y Oportunidades. 

Descripción: Realice un análisis FODA (Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas) de su negocio. 
Proporcione una lista detallada de cada categoría, explicando cómo cada factor afecta su emprendimiento. 
Fortalezas podrían incluir recursos únicos, ventajas competitivas o competencias clave; Debilidades podrían ser 
limitaciones de recursos, falta de experiencia o ineficiencias; Oportunidades podrían ser tendencias de 
mercado, nuevos segmentos de clientes o tecnologías emergentes; Amenazas podrían incluir competencia 
intensa, cambios regulatorios o desafíos económicos. 
 

  
 
 
 
 
 
 
 
 

 
9. ¿Qué recursos (máquinas, herramientas, materiales, personas, etc.) serán 

imprescindibles para hacer llegar el(los) producto(s) y/o servicio(s) a tus potenciales 
clientes? Nómbralos y describe su función.  

Descripción: Identifique los recursos esenciales necesarios para la producción y entrega de sus productos o 
servicios. Esto puede incluir máquinas, herramientas, materiales, tecnología, y personal. Describa la función de 
cada recurso en el proceso, cómo contribuyen a la eficiencia y calidad del producto, y cómo planea asegurar su 
disponibilidad y mantenimiento. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

10. ¿Cuáles serán las actividades más importantes para producir, vender y entregar tu(s) 
producto(s) o servicio(s)? Descríbelas.  

Descripción: Enumere y describa las actividades clave necesarias para la producción, venta y entrega de sus 
productos o servicios. Explique cómo estas actividades contribuyen al éxito de su negocio, incluyendo la gestión 
de la producción, el marketing, las ventas, el servicio al cliente y la logística. Detalle cualquier proceso o 
estrategia específica que utilice para optimizar estas actividades. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



                                                                                                
 

 
 
11. Con quiénes podrías establecer alianzas beneficiosas para tu negocio? Estas alianzas 

pueden ser con: personas, empresas, instituciones, etc. Descríbelas. 
Descripción: Identifique posibles socios o alianzas estratégicas que podrían beneficiar su negocio. Esto puede 
incluir proveedores, distribuidores, socios de marketing, instituciones financieras, organizaciones comunitarias, 
o incluso competidores en ciertos casos. Describa la naturaleza de estas alianzas, cómo pueden contribuir al 
crecimiento de su emprendimiento, y qué beneficios mutuos podrían obtener. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
12. Describe como tu proyecto puede ser sustentable y amigable con el medio ambiente. 
Descripción: Explique las medidas y prácticas que su negocio implementa o planea implementar para ser 
sustentable y respetuoso con el medio ambiente. Esto puede incluir el uso de materiales reciclables, eficiencia 
energética, reducción de residuos, prácticas agrícolas sostenibles, y apoyo a la biodiversidad. Describa cómo 
estas prácticas benefician tanto a su negocio como al entorno, y cómo pueden contribuir a una imagen positiva 
de su marca y a la fidelidad del cliente. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
5. INVERSIÓN, FINANCIAMIENTO Y CAPACITACIÓN 
Describa de acuerdo al anexo 2 
 
Monto Solicitado $ 
Aporte Propio (si aplica) $ 
Desglose de Inversión  Anexo 2 

 
Capital de Trabajo $  
Maquinarias $ 
Transporte $ 
Marketing $ 
Otro $ 
Total   

 



                                                                                                
 
 

 
 
6. CAPACITACIONES Y ASESORÍA 
 
¿Qué tipo de capacitación o asesoría considera necesaria para mejorar su emprendimiento? 
(Marque las que ud. cree que son necesarias) 
 

1 Planificación y gestión financiera  
2 Marketing y ventas  
3 Formalización y temas tributarios  
4 Optimización de procesos  
5 Tecnología digital y redes sociales  
6 Asociatividad y redes de colaboración  
7 Sustentabilidad y economía circular  

 
 

 
07. DECLARACIÓN Y FIRMA DEL POSTULANTE 
Declaro bajo juramento que toda la información proporcionada en este formulario es verídica y me 
comprometo a cumplir con los términos establecidos en las bases del Fondo Solidario Comunal "Tu 
Huerto Crece" 2025. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Firma y Huella  del Postulante  
 
 
 
 
Fecha: 
 
 
 
 
 

 
DOCUMENTOS ADJUNTOS: 
 
☐ Fotocopia Cédula de Identidad (Emprendedor y Representante Legal si aplica) 
☐ Registro Social de Hogares 
☐ Cotizaciones de inversión 
☐ Plan de financiamiento (Anexo 2) 
☐ Patente Comerial 
☐ Carpeta Tributaria 
☐ Imágenes de respaldo 
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